Mariola Nowak 

Ćwiczenie dla uczniów w zawodzie technik handlowiec
Treść zadania:

Przedsiębiorstwo „Domena” sp. z o.o.  zajmuje się sprzedażą hurtową i detaliczną wyrobów kosmetyczno – perfumeryjnych na terenie województwa śląskiego. Płynnie realizuje bieżące zamówienia sklepów detalicznych, dla których podejmuje liczne działania marketingowe. 

Przedsiębiorstwo stosuje 10% marżę liczoną „w stu” od ceny hurtowej. W obecnej chwili dysponuje środkami finansowymi na uzupełnienie asortymentu sprzedaży w wysokości 50 000. 

W chwili obecnej hurtownia otrzymała zamówienie sklepu „Uroda”, które zamierza zrealizować. Przedsiębiorstwo oferuje 15% rabat ilościowy przy zakupie powyżej 35 sztuk towarów.

Wykonaj poniższe polecenia:

1. Sporządź wykaz towarów do uzupełnienia asortymentu sprzedaży

2. Wykaz działań związanych z bieżącą sprzedażą towarów Przedsiębiorstwa „Domena”

Do wykonania zadania wykorzystaj:

· dane identyfikacyjne przedsiębiorstwa – zał. nr 1

· analiza rynku – zał. nr 2

Czas przeznaczony na wykonanie zadania wynosi 30 minut

Załącznik 1 

Dane identyfikacyjne firmy „Domena”

Przedsiębiorstwo „Domena” sp. z o.o.

ul. Długa 50

41 – 303 Dąbrowa Górnicza

NIP 629  - 324 – 14 – 34

Nr rachunku Bank Śląski O/Dąbrowa Górnicza 8112277861120994689090031

Osobą upoważnioną do wystawienia faktur VAT i zatwierdzania dowodu Wz jest Anna Marzec, wystawia Wz i wydaje towar – Tomasz Kwiecień. Towar odbiera osoba, która podpisała zamówienie.

Numeracja dokumentów prowadzona jest odrębnie w ramach grup rodzajowych, w każdym miesiącu od początku, ze wskazaniem miesiąca i roku,

np.: 1/06/07 (nr, m-c, rok). Ostatnimi wystawionymi dokumentami są:

- faktura VAT 56/04/2008;

- Wz 61/04/2008.

Towary są opodatkowane stawką podstawową.

Przedsiębiorstwo realizując zamówienie pokrywa koszty transportu, należności przyjmuje w gotówce lub przelewem w ciągu 10 dni.

Załącznik 2
Opis sytuacji rynku

Przedsiębiorstwo „Domena” sp. z o.o. swym zasięgiem obejmuje głównie  teren miasta Sosnowiec, Będzin i Dabrowa Górnicza. 

Potencjalnymi klientami Hurtowni „Domena” są właściciele sześciu sklepów detalicznych województwa śląskiego.

Prognozy zakupu na czerwiec 2008 r. w oparciu o wyniki badań ankietowych przeprowadzonych przez pracowników ds. marketingu są następujące:

	L.p.
	Nazwa towaru Ilość
	Ilość (w szt.)



	1.
	Szampon
	200

	2.
	Pasta do zębów
	350

	3.
	Mydło 
	220




Klucz oceniania dla nauczyciela

	Element pracy
	Kryteria oceniania
	Liczba punktów możliwych do uzyskania

	I
	Wykaz towarów do uzupełnienia asortymentu sprzedaży

1.Uczeń wskazał towary do uzupełnienia asortymentu sprzedaży, analizując rynek (mydło i szampon)

2. Uczeń prawidłowo ustalił ilość towarów, które należy zamówić (mydło 20 szt., szampon 150)


	4

2

2

	II
	Wykaz działań związanych z bieżącą sprzedażą towarów przedsiębiorstwa „Pergamon”

1.Ustalenie możliwości realizacji zamówienia przysłanego przez sklep „Uroda”

2. Potwierdzenie zamówienia dla sklepu „Uroda”

3. Sporządzenie Wz

4. Wystawienie faktury VAT

5. Uzupełnienie kartotek magazynowych
	10

2

2

2

2

2

	III
	Dokumenty występujące w procesie sprzedaży

2.1 Dokument Wz

· nazwa i adres dostawcy

· nazwa i adres odbiorcy

· data sporządzenia dokumentu

· przeznaczenie

· nazwa towaru

· cena towaru

· prawidłowo ustalona wartość rozchodu towarów

· podpis wystawcy

3. Uzupełnione kartoteki magazynowe

· kartoteka szamponów

· kartoteka mydeł

· dobór właściwych kartotek do uzupełnienia
	16

2

2

2

2

2

2

2

2

3

1

1

1
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Mgr Mariola Nowak jest nauczycielką w Zespole Szkół Ekonomicznych w Dąbrowie Górniczej.
